Socidlni psychologie

SOCIALNI POINAVANI



Co je socidalni pozndvanie

Socidlni percepce ¢lovéka ¢lovékem
porozumeéni tomu,

jakym zpusobem si ¢lovék vytvaii dojmy o charakteristikdch a rysech jinych lidi, jokym zpUsobem
vnima jejich emoce

jakym zpUsobem interpretuje jejich chovani.

Utvareni dojmu o jiné osobé
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Specifika socialnino pozndavani

Lidé zamérné ovlivauji své prostredi, usiluji o jeho kontrolu z hlediska svych cild.

Socidini pozndvani md vzajemny charakter, formuji si dojem o druhém ¢lovéku a on zase o mné.

Lidé se méni v case a okolnostech obvykle vice, nez je to v pripadé jinych objektu.

Pfesnost nasich poznatku o lidech je tézsi posoudit nez presnost poznatkd o jinych objektech.

Lidé jsou vnimdni jako kauzdlni zdroje v porovndni s jinymi nesocidlnimi objekty.

tésné propojeni s jinymi psychickymi jevy (emocemi, motivaci, hodnotami, normami, presvédcenimi atd.)

obou osob ve srovndni s pozndvanim nesocialnim.
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chovani a chovani

NALADA, POCITY KONTEXT SETKANI



Determinanty ovlivaujici proces formovani dojmu

Na strané posuzovatele
ocekavani
Projekce
Prenos
Stereotypy
Predsudky
Centrdini a periferni rysy
Implicitni teorie osobnosti
Efekt shovivavosti

Na strané posuzované osoby i posuzovatele
kratkodobé psychické stavy



Determinanty ovliviujici proces formovani dojmu

Na strané posuzované osoby
» Efekt primdarnosti
» Efekt novosti
» Efektrozptyleni
» Ndapadnost chovani a fyzickd nadpadnost

» Halo efekt



Proces formovani dojmu

Spojity model procesu formovani dojmu

Fiske a Neuberg

a) pocatecni kategorizace dané osoby s vyuzitim existujicich kategorii.

b) pozornost na ziskani dalsich informaci, pokud je osoba pro percipienta dulezita.
c) potvrzeni pocdtecni kategorizace.

d) rekategorizace (pokud ji nelze potvrdit)
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e) Kdyzje proces rekategorizace neuspésny, percipient vyuzivd piné
individualizovany postup zalozeny na integraci jednotlivé ziskadvanych informaci.

» f) Nakonec se percipient muze rozhodnout pokrac¢ovat v procesu pozndvdni dané
osoby prii nasledujicich setkanich. Cyklus se tak muze opakovat.



Atribucni pro

/a co mUzeme?e

» dispoziCni (inter



Afribucni teorie

» Teorie odpovidajicich zavéru

» Kovariacéni teorie
» Distinktivhost
» Konsenzus
» Konzistentnost

» Afribucni tendence
» zakladni atribucni chyba
» tendence k sebeochrannym atribucim
» egocentrickou fendenci.

» fendence ndpadnosti



Kognitivni heuristiky

» Heuristika reprezentativnosti

» Heuristika dostupnosti

» Efekt faleSného konsenzu

» Heuristika zakotveni a prizpusobeni
» Efekt ramovani



Socidalni schemata

» Schéma osoby
Prototypy/mentdaini obrazy

» Schémata sebe sama
[dentita/hodnota

» Schémata uddlosti

Scéndre

» Schémata socidlnich roli
» Schémata pro socidlni skupiny
» Stereotypy
Autostereotypy
Heterostereotypy
Predsudky
Etnocentrismus

» Priming
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